2nn man zur Familie Stangl fahrt,
rolit man durch die idyllische Hugel-
landschaft des bayerischen Waldes
nahe Straubing. Rechts und links lie-
gen Felder und Walder. Dann kommt
ein Schild: "Stocka" steht drauf. Und
schon ist man in dem gleichnamigen
Weiler mit drei Hausern - alles Stangl-
Familienbesitz in dritter Generation.
Drumherum stehen die Weihnachts-
baume: Nordmanntannen, Blaufich-
ten, Nobilis und etwa 50 Concolor.
Insgesamt sind es zehn Hektar Weih-
nachtsbaume. Auf ungeféhr 30 Hektar
haben Heidi und Helmut Stangl dazu
noch Wald.

Die Anfiange

"Mein Vater hat 1962 mit Nordmann-
tannen angefangen", erzahlt Heidi
Stangl und berichtet: "Mein Vater hat-
te zusatzlich noch ein Transportunter-
nehmen und nahm immer zehn Leute
mit nach Danemark, wo sie die Bau-
me selber schlugen. Es war ein Aben-

teuer fur die Leute." Doch schon im
Jahre 1920 fuhr ihr GroRvater, Jo-
hann Schollerer, mit Weitannen und
Rotfichten aus dem bayerischen Wald
nach Nirnberg auf den Christkindles-
markt, um die Baume zu verkaufen.
Schon zur damaligen Zeit entwickel-
ten sich die ersten Geschéftsbezie-
hungen mit Weihnachtsbaumhénd-
lern aus Dresden, Leipzig und
Zwickau. Als im Jahre 1935 in Niirn-
berg der dreitagige Christbaumgrof-
markt eingefiihrt wurde, hatte Johann
Schollerer einen festen Stammplatz.

Nach dem Krieg, im Jahre 1954,
Ubernahm der Vater von Heidi Stangl,
Hans Schollerer, den Christbaumver-
kauf. Schnell erkannte er, dass die
Baume aus dem bayerischen Wald
nicht reichten und begann 1962 die
ersten danischen Baume zu importie-
ren. AulRerdem legte er die ersten ei-
genen Nordmannkulturen an. Mit Er-
folg. So wuchs Heidi Stangl mit den

Heidi und Helmut Stangl sirid® * g
bereits die dritte Generation, dief»&g'ﬁ, “'?3 o
“im bayerischen Weiler “Stocka”p=* =" wg."
W?ihnachtsbéiume anpflanzt. o

Weihnachtsbdumen auf. "lch kenne
kein anderes Weihnachten. Es war
immer Trubel. Aber ich mache es ger-
ne." Ihr Madchenname Schollerer ist
der Namensgeber fur die Christbaum-
Schollerer OHG. Diese verkauft
Christbdume als Grofhandler, die
auch heute noch Baume in Danemark
einkauft. Unter dem Namen Stangl
werden die Weihnachtsbdume aus
den eigenen Kulturen in der Direktver-

n i3

Sie verkaufen Weihnachtsbdume aus den eigenen Kulturen und importieren danische Baume aus

seit fast 40 Jahren bestehenden Geschiftsbeziehungen.

So moéchten Heidi und Helmut Stangl sicher stellen, dass sie ihren Kunden - Handler und

Privatkunden - hochste Qualitat anbieten konnen

Schon fruh auf
Nordmanner gesetzt
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marktung unter die Leute gebracht.
"Wir durfen als Forstbetrieb nur die
eigenen Baume verkaufen", erklart
Heidi Stangl. Daher die zwei Firmen.

Erfahrungen lehren fiirs Leben

Es gab eine Zeit, da hatte die
Christbaum Schollerer OHG 25 Ver-
kaufsplatze. Doch mittlerweile sind es
nur noch vier. "Diese befinden sich in
der ndheren Umgebung, somit sind
eventuelle Probleme mit Verkaufern,
Transportabwicklung usw. leichter zu
l6sen”, erklart Heidi Stangl und ihr
Ehemann Helmut ergénzt, dass sich
ihr Handler-Kundenstamm in den ver-
gangenen Jahren verdoppelt hat.
“Denn darin liegt jetzt unser Schwer-
punkt.” Hier spielen die guten déani-
schen Kontakte von damals wieder ei-
ne groRe Rolle.

In Reifs und Glied: Bei Familio Stangl stehon
die Baume wie ar der Schnr gozogern

Gut ausgeriistet: Helmut Stangl arbeitet nebenberuflich in den Kulturen, daher muss alles
bequem und schnell gehen. Ihm helfen der Jutek-Portaltraktor und eine Geblédsespritze.

Mit Zeitungsinseraten und Werbe-
schildern wirbt Familie Stangl fur den
Hofverkauf in dem idyllischen Am-
biente ihres kleinen Weilers "Stocka".
Doch die Mundpropaganda hat die
grofRere Wirkung. "Wir haben circa
300 bis 400 B&dume auf dem Hofplatz
aufgestellt”, erzahlt Heidi Stangl, und
ihre Augen leuchten. Denn der
Weihnachtsbaumwald empféngt die
kaufwilligen Kunden. Und wer bei der
groRen Auswahl noch keinen passen-
den Baum findet, dem werden selbst-
verstandlich noch weitere ausge-
packt. “Wer zu uns herausféhrt, der
mochte auch einen Baum kaufen."

Keiner fahrt ohne Baum wieder nach
Hause. Zu kaufen gibt es neben den
Baumen auch Tannengriin und fertige
Adventskranze. Es sind hauptsach-
lich Stammkunden, die von Familie
Stangl bedient werden. Und die gan-
ze Familie ist im Einsatz - auch die
Téchter Ines und Nina sind dann vol-
ler Tatendrang dabei - beide sind mitt-
lerweile Gesellschafter in der OHG.

Familidare Atmosphare

Der kleine Weiler "Stocka" wird zu
einem regelrechten Weihnachts-
baumtreffpunkt. Im November beginnt
der Verkauf an die Handler, und zum
ersten Advent startet die Direktver-
marktung. "Einmal im Jahr treffen sich
die Leute hier. Sie tauschen sich aus,
sie wollen reden." Bei kostenlosem
Gluhwein und Platzchen entsteht eine
familidre Atmosphére, fir welche die
Kunden gerne kommen. "Das hat
man im Supermarkt nicht", sagt Heidi
Stangl. “Denn gute Qualitat, frische
Baume und vernlinftige Preise, das ist
unser Motto.” Und eine weitere Preis-
erh6hung geht nicht, da sind sich Hel-
mut und Heidi Stangl einig. “Hier ist
die Grenze erreicht", ist sich Helmut
Stangl| sicher. Und er weil}, dass der
Einkauf der Baume in diesem Jahr
sogar noch schwieriger werden wird.
"Jetzt ist es schwer gute Baume in 2
oder 2,50 Meter zu kaufen. Denn gute
Baume sind in der Grof3e von 2 bis
2,50 Metern nicht ausreichend vor-
handen." Doch genau diese GroRe
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braucht er, denn in der landlichen
Region gehen diese zu 80 Prozent an
die Kunden. "Nur 20 Prozent der
Leute nehmen B&dume in der GroRe
von 1,50 bis 1,80 Metern."

Gut, dass er noch genug gréRere
Baume in seinen eigenen Kulturen
stehen hat. “Mehr Baume pflanzen
werden wir nicht, denn wir wissen,
dass in naher Zukunft wieder sehr vie-
le Weihnachtsbaume auf den Markt
kommen werden”, da ist sich das
Ehepar Stang| einig. Und auch in die-
sem Kampf wollen sie mit ihrer ge-
wohnten Qualitat siegen.

Arbeitsabldufe

So bleibt es bei den zehn Hektar
rund um die drei Stocka-H&user. Ge-
pflanzt wird im Friihjahr. In diesem
Jahr war es Ende Marz und Anfang
April. "Danach hatten wir vier Wochen
keinen Regen. Wir hatten sogar
schon Jahre, da musste ich die Bau-
me bewéssern."

Die Herbstpflanzung passt nicht in
den Arbeitsablauf von Heidi und Hel-

Fachzeitschrift fiir die Weihnachtsbaum- und Schnittgriinbranche

Heidi Stangl ist mit Weihnachtsbaumen aufge-
wachsen. Sie liebt die Arbeit mit den Baumen.
Der Erfolg ist der Lohn, wenn wie oben eine

mut Stangl. Denn sie pflanzen in der
Kultur nach, und bei der Ernte wiirden
die Jungpflanzen zu leicht kaputt
gehen. Gerne pflanzen sie vierjahrige
als 2/2er, weil diese nicht gar so emp-

findlich seien.
"Obwohl Dreijah-
rige etwas besser
anwachsen",
schrankt Helmut
Stangl ein.

Komplett umge-
brochen wird eine
Kultur nach etwa
zwei Generatio-
nen. "Dann roden
wir komplett. Al-
les wird ge-

= mulcht, so dass

‘ W - alle Stumpfe weg

4 \‘\ A 3 sind. Dann pflan-
\ ¥\ 8 5 zen wir wieder
\ \\ : neu" Gepflugt

wird der Boden
bei der Hanglage
nicht, da dieser
dann zu locker
werden und der
Erosion zum Op-
fer fallen wirde,
Das Pflanzen ge-
schieht mit einem
Erdbohrer, 50
dass die Wurzeln
gerade und or-
daentlich in den
Bodan kommen.

= schone Kultur verkaufsfertig jst.

Qualitat und Frische

Eine natirliche Ausfallquote gibt es
natlrlich immer. So haben Stangls
immer mal wieder mitten in der Kultur
einen gelben Baum, der nach und
nach stirbt. "Wir tippen auf die Wiihi-
maus”, sagt Helmut Stangl und ist
froh darliber, dass er so nah am
Waldrand keine Probleme mit dem im
Boden lebenden Pilz Hallimasch hat.
Daflr muss er sich aber gegen den
Grinrissler und gegen die Tannen-
trieblaus rusten. Das macht er mit In-
sektiziden, die er mit der Geblase-
spritze ausbringt. "Einmal im Friihjahr
spritzen wir in der Reihe mit Schirm
Bodenherbizide. Danach mahen wir."
Schon im Februar oder Mérz schnei-
det Helmut Stangl seine Baume. "Da
nehme ich die Zweige, die da nicht
hingehéren." Im Mai und Juni geht er
dann mit der Topp-Stopp-Zange
durch die Kultur und kiimmert sich mit

Schnitt oder Snippen abermals um
die Baumform.

Mit Qualitdt und schénen Baumen
mochten sich Stangls von der Masse
absondern. Dazy gehort bei ihnen
natdrlich auch das regelmaRige Dun-
gen nach einer vorhergegangenen
Bodenanalyse‘ Dabei haben sie stén-
dig die Konkurrenz aus den Super-
mérkten und Baumarktketten genau
Im Auge. "Wir mussen einfach die
besseren Baume haben. Das ist
unser Vorteil, auf den wir auch in 2u-
kunft setzen mussen." Und hier hat
Helmut Stangl die angeblich anrollen-
de Baumschwemme fest im Visier.

Christine Bisdtner-Piske

Quelle: Nadel Journal Ausgabe 09/2010



